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社会から必要とされ、
そして社会に貢献する

大阪代協は、保険代理店が、今後も社会から必要とされ、発展していくために職
業魅力を高め、お客様と社会に貢献できる存在であり続けることを目指していま
す。「社会から必要とされ、社会に貢献する」好循環を後押しして参ります。
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会長挨拶 勉強になる・役に立つ・交流できる

昨年度は、保険業界全体で信頼回復に向けた論議を重ねました。保険業法の改正や、
代理店業務品質評価指針の公表などにより、業界全体が大きく変革されようとしてい
ます。流れは業績ありきから顧客本位へ、規模・増収から品質へと向かって進むこと
になります。この変化は、私達代理店にとって望むべき方向にありますが、手放しで
喜んでばかりはいられません。
代理店を評価する目は、行政当局や保険会社のみならず、社会全体で益々厳しくな

ることが予想されます。諸々の政策は、２０２５年度はトライアルとして運用され、
２０２６年度の本格運用に向けてへの準備が進められます。
このような局面では、代理店個社での対応が難しい状況もあり得ると思います。代

協が発信する情報、勉強会、保険会社の枠を超えた代理店同士の意見交換、集約され
た意見の公表など、代協組織の活用を是非お考え下さい。
大阪代協は「勉強になる・役に立つ・交流できる」組織運営を目指して取り組んで

います。

新谷 香代子

（2025年3月末会員状況）

正会員 ８１７店
特別一般会員 ２８店
会員代理店数合計 ８４５店

（代申社別）
損保ジャパン ２２８
東京海上日動 ２１０
三井住友海上 １６１
あいおいニッセイ同和 ９５
日新火災 ４６
ＡＩＧ損保 ４３
共栄火災 ２４
その他 １０
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支部会
代理店経営や普段の仕事に役立つ勉強会、情報交換が身近な支部会で体感できます。

支部会後の懇親会では
さらに具体的な
本音の語り合いが楽しめます。

委員会

保険代理店の資質向上や社会的な認知度を高めるための様々な施策を展開しています

代理店ベンチマーク研修 大阪マラソンボランティア



大阪代協全会員アンケート
大阪代協では、毎年テーマを決め、会員の皆さんの声・思いを集約し、各保険会社、近畿
財務局、金融庁へ届けています。現場で頑張っている保険代理店の声が、行政当局をはじ
め保険業界に届けられる貴重な機会になっています。

代理店賠責セミナー（活きたコンプライアンス研修）

実際のトラブル事例に基づいて保険募集上の注意点を解説するオンラインセミナーです。
毎年３００名以上が参加する定番のセミナーになっています。
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詳細↓



大阪代協オープンセミナー
年１回、旬な話題をテーマにオープンセミナーを開催して皆で勉強しています。
ハイブリッドで開催し、毎年３００人以上が参加する人気のセミナーです。

通常総会・会員大会

２０２４年度は、金澤専務をお迎えし。

金融審WG、第三者検討会の現場にオブザーブ
参加した、経験談の話を伺いました。

毎年５月に保険業界からご来賓をお迎えし、通常総会と会員大会を開催し交流と研鑽を
図っています。

２０２５年度も、近畿財務局保険監督室長、
各保険会社支店長の皆様をお招きしました。

今回の記念セミナーでは、のぞみ総合法律事
務所の吉田桂公先生から、業法改正および真
の顧客本位の意味、代理店にとっての意義に
ついて学びました。

5

開催報告→

開催報告→



経営支援策・体制整備支援策
大阪代協では、保険代理店経営に関する支援策、求められる体制整備についての支援策を
各種ご用意しています。下記は一例で他にも多数メニューがあります。

募集人教育管理対策

保険代理店にとって募集人の教育・管理は重要
な体制整備義務です。

全ての募集人が計画的に履修し、資質を高め、
お客様に選ばれるための仕組みをご用意してい
ます。しかも驚くほど安価です。

ＢＣＰ対策

ＢＣＰの策定支援ツール、訓練支援
等様々なツールをご用意し、大規模
災害発生時の事業継続に備えていた
だきます。

無料法律相談
保険代理店は士業とのネット
ワークが必要不可欠です。

会員の皆様はお客様を含め大阪
代協が連携する弁護士にいつで
もご相談いただけます。
（2024年度相談件数161件）

紹介先：弁護士法人ALG&Associates6

詳細→

←詳細

詳細→



三方よしの提携事業
大阪代協では、保険募集と親和性の高い事業者を厳選して提携関係を結んでいます。
お客様に保険以外のサービスをご提供し、保険代理店は手数料外の収入が得られます。
事業者はお客様が増えるので、まさに三方よしの提携事業です。

レンタカー事業

電話一本で事故代車が手配できます。
新しい、清潔な代車でお客様も満足されます。
多くの会員が利用する人気の事業です。

２０２４年度１年間で３１４台の利用があり
ました。

住宅メーカー紹介事業

お客様の住宅建築、土地活用、相続対策等
のご要望に対応が可能です。
ヘーベルハウス、積水ハウス、
生和建設の３社と提携しています。
お客様の不動産のご相談を、
おつなぎください。
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詳細→

←各種提携事業



ご不明点がございましたら下記までお気軽にお問合せ下さい。

一般社団法人大阪損害保険代理業協会 事務局
ＴＥＬ：０６－６３４１－６０８５ e-mail： iiaosaka@osakadaikyo.or.jp HP: https://www.osakadaikyo.or.jp/
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クルマ買取り事業

車両入替時等、クルマ購入先での下取額と、
買取事業者が提示する金額と、双方を比較で
きるため、お客様のメリットにつながります。

ＪＣＭとソコカラ、ＴＡＵの３社と提携して
います。

カーリース事業

車両を複数台所有されているお客様には、
カーリースの情報提供が必要です。

大阪代協が提携するリース会社であれば、
自動車保険と切り離したご提案が可能です。

リース会社は、イチネン、住友三井オート
サービスの２社と提携しています。

←各種提携事業

各種提携事業→

mailto:iiaosaka@osakadaikyo.or.jp
https://www.osakadaikyo.or.jp/
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